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OZET
Bilindigi {izere iktisat bilimi smirsiz ihtiyaglarin simirli kaynaklarla

giderilmesini saglayan sosyal bir bilim dalidir. Smmirli kaynaklarin etkili ve
verimli bir sekilde degerlendirilmesi ise karar alma mekanizmasiin dogru bir
sekilde isletilmesi ile miimkiin olmaktadir. Alinacak olan kararin sekillenmesi
noktasinda en ¢ok kullanilan yontemlerden biri olan fayda maliyet analizi
aliacak olan kararin rasyonel veya irrasyonel oldugunu ortaya koymaktadir.
Geleneksel iktisat 0gretisinin temel varsayimlar1 arasinda yer alan rasyonalite
kavramina gore bireyler karar alirken tam bilgi ve fayda maksimizasyonu
olmak tizere iki kritere gore hareket ederler.

Klasik Iktisat teorisinin varsayimlarmin iktisadin temel kriterleri olarak
kabul edilmesiyle birlikte insana ait psikolojik faktorler teorilerin olusumunda
ikinci plana atilmistir. Bu durum bireylerin karar alirken duygulariyla hareket
eden bir varlik olmaktan ¢ikip, ussal bir varlik olarak hareket etmesi gerektigini
ortaya koymustur. Ancak bu yaklasim 6zellikle son donemlerde ciddi diizeyde
sorgulanmaya baslanmis bu konuda yeni yontemler ve yeni teoriler
gelistirilmistir.

Makalemizde, Rasyonalite kavrami ve Davramigsal Iktisat cesitli
perspektifler acisindan ele alinacak olup, bu konu cesitli basliklar baglaminda
irdelenecektir.

Anahtar Kelimeler: Iktisadi Rasyonalite, Rasyonalite, Rasyonel Insan,

Davranissal Tktisat, Klasik Iktisat.

!Yiiksek Lisans Ogrencisi, erser_toksoy@hotmail.com, Orcid: 0000-0001-8044-5998
2Dog. Dr., Ibni Haldun Universitesi, drmuratturgut@gmail.com, Orcid: 0000-0002-0401-4309

ULUSLARARASI FINANSAL EKONOMI VE BANKACILIK UYGULAMALARI DERGISI



International Journal of Financial Economics and Banking Practices Vol.:4 Issue:2 Year: 2023, 1-14

EVALUATION OF THE CONCEPT OF ECONOMIC RATIONALITY
WITHIN THE SCOPE OF BEHAVIORAL ECONOMICS

ABSTRACT

As it is known, economics is a social science branch that provides unlimited
needs with limited sources. The effective and efficient evaluation of limited resources
is possible with the correct operation of the decision- making mechanism. The cost-
benefit analyss, which is one of the most used methods at the point of shaping the
decision to be taken, reveals that the decision to be taken is rational or irrational.
According to the concept of rationality, which is among the basic assumptions of
traditional economics, individuals act according to two criteria, full knowledge and

utility maximization, when making decisions.

With the acceptance of the assumptions of the classical economic theory as the
basic criteria of economics, the psychological factors of the human being were put in
the background in the formation of the theories. This situation revealed that
individuals should act as a rational being instead of being an entity acting with their
emotions while making decisions. However, this approach has been seriously
qustioned in recent years, and new methods and new theories have been developed in

this regard.

In our article, the concept of rationality and behavioral economics will be
discussed in terms of various perspectives, and this subject will be examined in the

context of various of titles.

Key Words: Economic Rationality, Rationality, Rational Human, Behavioral

Economics, Classical Economics.
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1. IKTISAT TEORISINDE RASYONALITE KAVRAMI VE GETIRILEN
ELESTIRILER

Kokeni Fransizcaya dayanan rasyonalite kavrami, dilimizde akilcilik
olarak karsilik bulmaktadir. Rasyonalizm kavrammi Tirk Dil Kurumu
sozliiglinde yer alan anlami kapsami degerlendirdigimizde “1. Akla dayanan,
dogrulugun oOlcitiinii duyularla degil, diisiinmede ve tiimdengelimli
cikarmalarda bulunan Ogretilerin genel adi. 2. Akla ve akil yolu ile varilan
yargilya inanma, akla aykir1 veya akil dis1 hicbir seyi tanimama davranisi ve
tutumu. 3. Bilginin evrensellik ve zorunlulugunun deneyden veya deneye
dayanan genellemeden degil, yalnizca akildan cikartilabilecegini savunan
ogreti.” olarak tanimlandigini goriiriiz. *

Klasik iktisadin temel varsayimlar: arasinda yer alan Homo Economicus
kavrami latince kokenli bir kavram olup, kaynagimi ise rasyonaliteden
almaktadir. Bu kavramin Tiirkge karsiligi ise genellikle “Ekonomik Insan”
olarak ¢evrilmektedir.

Bilindigi {izere iktisat biliminin temelleri Adam Smith’in 1776 yilinda
yazmig oldugu Uluslarin Zenginligi veya Milletlerin Serveti adli kitaba
dayandirilmaktadir. Bu siireg icerisinde Smith” in de etkisinde kaldig1 David
Hume (1711-1776)" un rasyonalite alanindaki katkilarindan bahsetmek gerekir.
Hume’a gore; eylemin giidiisii tutkudur ve eylem, akli merkeze alarak
degerlendirilemez. Akil tutkularin kolesidir ve sadece tutkularin
gerektirdiklerini yapar. Bu nedenle, rasyonalitenin mantiksal olma kriteri, tutku
ya da tercihi yargilamak i¢in kullanilamaz. Hume, bu yaklasimiyla akli merkezi
konuma degil, bireyin amacim1 gergeklestirebilmesi i¢in aract konumuna

getirmistir. Boylelikle, Hume rasyonaliteyi amag ile ara¢ arasindaki iliski ile

3 Tiirk Dil Kurumu SézIiigii,
http://www.tdk.gov.tr/index.php?option=com_karsilik&arama=kelime&guid=TDK.GTS.5¢c69929233bc6.88112091,
(24.04.2023)
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degerlendirmis ve bu iliskiyi tutku baglaminda Oznellestirerek, psikolojik
faktorlere atifta bulunmustur. *

Adam Smith, “The Theory of Moral Sentiments” (Ahlaki Duygular
Kuramu) isimli ilk kitabinda, toplumsal diizenin motoru olarak ‘sempatiyi’ 6n
plana c¢ikarirken; ikinci kitabi olan “The Wealth of Nations” (Milletlerin
Zenginligi) da insanin bencil ¢ikarlarina gore davrandigini sdylemektedir. Bu
kitapta, Smith iktisada modern anlamda rasyonel davrams ile ilgili bir
tanimlama getirmemesine ragmen, bireyin ‘Goriinmez El’ (Invisible Hand)
yardimiyla toplumsal refahta bir artis olacagini ileri stirmiistiir. Boylece Smith,
aslinda rasyonel olan bir diistinceyi agiklamugtir. °

Adam Smith’den sonra klasik iktisadi diistinceyi destekleyen iktisat¢ilar
da yine homoecomicus varsayimini kabul edip, bu dogrultuda bireylerin
iktisadi  ¢itkarlarim1  maksimize  etmesini = rasyonalite  cergevesinde
degerlendirmislerdir.

Bir diger klasik iktisat¢i olan Jeremy Bentham (1748-1832), 1789 yilinda
Ahlak ve Yasama Ilkelerine Giris isimli kitabin1 yayimlamistir. Ona gore; doga,
insani iki egemen hiikiimdarin emrine vermistir: ‘Istirap ve haz’. Yapacagimiz
her isi, agzimizdan ¢ikan her sozii ve aklimizdan gegen her seyi bu ikisinin
belirledigini sdyler. Bentham, kitabinda ‘Faydacilik’ ilkesinden sz eder ve
Faydacilik Tlkesine gore, insan kendisine zarar, aci, kétiiliik ya da mutsuzlugu
getirecek seylerden kaginirken; kendisine yarar, ¢ikar, haz, iyilik veya mutluluk
getirecek olan fiillerde bulunur. Tek bir bireyin mutlulugunun, toplumun da
mutluluguna yol agacagini belirtir. Bentham” a gore, insan bencildir ve her
zaman faydasini en c¢oklastirmaya calisir; elindeki kaynaklar: en iyi sekilde

degerlendirdigi i¢in de akilaidur. ¢

4 Eren Kirmizialtin, iktisat ve Rasyonalite/ K. Marx, W.S. Jevons ve T.B. Veblen’ de Rasyonalite, insan, Teori, 1.

Basim, Ankara: Heretik Yayinlari, 2017, s.28-29. )
5 Feridun Y1lmaz, Rasyonalite/ iktisat Ozelinde Bir Tartisma, Istanbul: Paradigma Yayncilik, 2009, s.67.

¢ Jeremy Bentham, Ahlak ve Yasama Ilkeleri, Omer Saruhanlioglu ve Ugur Kasif Boyaci (gev.), 1. Basim, Istanbul: Litera

Yayincilik, 2007, s.18.
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Rasyonalite kavramina getirilen ilk elestirinin bu kavrami ortaya atan
Adam Smith tarafindan ortaya atildigini goriiyoruz. Smith, smiflarin olusmasi
ve bireylerin kendi ¢ikarlarini oncelikli hale getirmesiyle birlikte serbest
ticarette ve demokratik devlet kurumlarinda bozulmalarin basladigini ifade
etmistir. Bireyler simiflarin olusmasiyla birlikte kisitlanacagindan bireylerin
tiimii rasyonel olamayacaktir.

Neo-klasik iktisat, rasyonaliteden hareketle belirsizligi kabul etmeyerek,
beklentilerin kesin oldugunu tiiketicilerin hem cari hem gelecekte tam bilgiye
sahip oldugunu ve buna bagh olarak paranin nétr oldugunu, ekonominin reel
kesimini etkilemedigini one stirmektedir. Beklentilerin sabit ve tam bilgiye
dayali olmasi tam isttihdam dengesini genel, eksik isttihdam dengesini ise 6zel
durum yapmaktadir. Buna karsilik Keynesyen iktisat, belirsizlik ve riskten
kaginma davranislarina dayanmaktadir. Belirsizligin veri oldugu durumda ise
genel durum, eksik isttihdam dengesi olmaktadir. Keynesyen iktisat, denge
kavramini Neo-klasik iktisattaki akilci davranis, istikrarli segimler varsayima,
kesin ve tam bilgi varsayimlarim1 degistirerek eksik akilcilik, belirsizlik ve
istikrarsiz beklentiler {izerine sekillendirmistir. Bu baglamda, eksik istthdam
dengesinin olabilirligi vurgulanmakta ve bunu eksik akilcilik, belirsizlik ile
aciklamaktadir. 7

2. DAVRANISSAL iKTiSAT KAVRAMI

Davranigsal iktisat kavram ilk defa 1958 yilinda ortaya atilmis olup, bu
anlayisi1 savunanlar bu kavrami agiklayabilmek icin diger bilimlerden de
faydalanmislardir.

Davranigsal iktisadin ¢ikis noktast esasen Neo-klasik iktisattir.
Rasyonellik baglaminda insan davranislarini incelemek davranissal iktisadin
amacini olusturmaktadir. Siireg igerisinde daha gercekgi psikolojik durumlar

analizlere dahil edilmis ve yeni kuramlar gelistirilmistir. Davranigsal iktisatta

7 Enver Alper Giivel, Politik Tktisat ve Akil, 1. Baski, Alfa Yaymlari: Istanbul, 1998, 5.166.
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tam rasyonellik varsayimi yapilmamakta onun yerine sinirli rasyonellik, sinirh
irade, simirli kendi ¢ikarmi diistinme gibi yaklasimlarla gercek¢i insan
davranislari incelenmektedir.®

Davranissal iktisat bireyin daima anlik olarak tam ve kesin bilgiye sahip
olamayacagim1 ve her zaman faydasimi maksimize edecek kararlar
vermeyebilecegini One siirer. Faydasim1 maksimum diizeye c¢ikaramayan
bireyin bu durumla ilgili pek ¢ok sebebi olabilir. Bu nedenle tam rasyonellik,
insan davranislarini tamamen agiklama konusunda yeterli degildir. Davranigsal
iktisadin dayanag olan varsayim sinirl rasyonelliktir.

Sinirli Rasyonellik kavrami, karar vericilerin sinirli kapasitelerinin, segim
davranisi tizerinde 6nemli etkileri oldugunu vurgular. Bu sinirhiliklar hafizanin
kullanim1 ve oOrgiitlenmesindeki simirhiliklar ile hesaplama kabiliyetindeki
smirliliklardir. Simon” a gore, karar vericiler s6z konusu kisitlar altinda, onlara
mantikli gelen karar verme prosediirleri gelistirir. Bu prosediirler, ‘tatminkar’
olarak nitelendirilmistir. Simon, insan rasyonelliginin, tiim olas1 alternatifleri
degerlendiremeyecegi ve tiim gevresel degiskenleri dikkate alamayacag: igin
optimal ¢oziime de ulagilamayacagini savunmustur. Birey, kisitlar nedeniyle en
iyi karar1 verememekte ancak, optimale en yakin karar1 yani tatminkar karari
verebilmektedir. °

Bireyin rasyonel davranmasmin kisith olmasinin nedeni biligsel
kapasitesinin siirliligina dayanir. Karar vericinin ‘en iyiyi’ degil, ‘yeteri kadar
iyi” olan1 segmesi ‘tatmin edici davranis’ olarak nitelenir. Simon’ un argiimanina
gore; rasyonel olarak tasarlanmis tiim davranislar smirlar igerir. Kararlar

tizerindeki teknik kisitlar bireyin bilgi isleme ve sorunlar1 ¢6zme kapasitelerine

8 Ercan Eren, “Yeni Iktisatta Ortak Noktalar”, iktisatta Yeni Yaklasimlar, Ercan Eren ve Metin Sarfati (drl.), 1. Baski,
Istanbul: Tletisim Yayinlari, 2011, s.41.

9 Nazli Ayse Ayyildiz Unnii, “Rasyonel Perspektif Isiginda Karar Verme Eylemi: Nitel Bir Analiz”, Yonetim ve Ekonomi
Arastirmalar Dergisi, Cilt.3, Say1.24, (Eyliil 2014), s.96.
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dair bazi 6zellikler igerir. Bu kisitlar hafizay1 kurma ve kullanma, bilgi sayimsal
kapasitelere dair kisitlardir. '°

Neo-klasik iktisadin kabul etmis oldugu tam rasyonellik varsayiminin
Davranigsal Tktisattaki karsiligi sinirh rasyonelliktir. Bu duruma gore birey
akildan ¢ok duygulariyla karar verir ve bu kararlar zaman zaman sistematik
hatalar igerir. Kahneman’ a gore bireyleri bu sistematik hatalara diisiiren bircok
unsur vardir. Bunlardan bazilar1 asir1 gliven optimizm ve ge¢mis degerlerden
hareketle yapilan tahmindir. Beklenti teorisine gore bireyler, tam rasyonel
davranamazlar ve aym miktardaki kayip ve kazan¢ durumlarinda kayiplara
daha fazla anlam yiikleyerek kayiptan/ riskten kaginma egilimi
gostermektedirler.

Davranissal Tktisatta uygulanan yontemleri diktatér oyunu, {iltimatom
oyunu, giiven oyunu, kamu mali oyunu, mahkumlar a¢gmaz1 olarak sayip
siralayabiliriz. Bu yontemlerin hepsi bireylerin se¢im yaparken rasyonel
davranip davranmadiginmi tespit etmeye yonelik yontemlerdir. Ayrica bu
yontemlerin haricinde son yillarda gelisen noroiktisat kavrami ile birlikte insan
beyni ile bireylerin karar alma mekanizmalar1 arasindaki iliskiler de ele
alinmaya baslanmistir.

3. LITERATURDE DAVRANISSAL IKTISAT KURAMLARI

Rasyonalite davramisinin belirlenmesinde kullanmilan ve genellikle {iniversite
ogrencileri ile yapilan diktator ve iiltimatom oyunlar1 davranigsal iktisadin en ¢ok
basvurdugu oyunlar arasinda yer alir.

Ultimatom oyunu, 1982 yilinda ilk kez Giith, Schwarze ve Schmittberger tarafindan
gerceklestirilmistir. Basit oyun ve karmasik oyun olmak {izere iki farkli deney
yapmislardir. Basit oyunda belli bir tutarla, karmasik oyunda ise farkli parasal

karsiliklar1 olan siyah ve beyaz bilyeler iizerinden oyun oynanmistir. Buradaki amag;

10 Mie Augier ve James G. March, “Remembering Herbert A. Simon (1916-2001)”, Public Administration Review, Vol.61,
No.4, (August 2011), 5.400.
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karmagsikligin teklifleri etkileyip etkilemeyeceginin o6l¢iilmesidir. Her iki deneyde de
esitlik¢i tercihler yapildig1 gozlenmistir. Cologne Universitesi Iktisat ogrencileri (42
ogrenci) ile yapilan bu deneyde, Klasik iktisat teorisindeki rasyonel insan taniminin
aksine sonuglar gozlenmistir. Teklif verenlerin kendilerine daha fazla tutar1 biraktig1
durumlarda, teklife cevap verecek olanlar haksizliga ugramis olduklar diisiincesiyle,
hi¢bir sey kazanamayacak olmalarina ragmen kars: tarafi cezalandirarak teklifleri
reddetmislerdir. 11

Daha sonra 37 yeni 6grenci ile deney tekrarlanmis ve 6grencilerden hem teklif
veren taraf olmalar1 durumunda yapacaklar: teklif miktar1 hem de teklife cevap veren
taraf olduklarinda kabul edecekleri minimum miktar1 belirtmeleri istenmistir. Teklif
verenlerin daha onceki deneye gore daha comert davrandiklari gozlenmis ve teklife
cevap verenlerin ise Onceki deneye gore, 6grencilerin ikisi hari¢ tiimiiniin daha diisiik
teklifleri de kabul ettikleri goriilmiistiir.*

Kahneman, Knetch ve Thaler tarafindan yapilan deneylerde de yine 6grencilerden
hem teklif veren hem de teklife cevap veren taraf olmalar1 istenmistir. Bununla
amaglanan gorevlerin kafa karisiklig1 yaratip, yaratmadiginin ortaya konmasiydi. 10$
ile British Columbia Universitesinde 115 psikoloji boliimii ve isletme boliimii
ogrencileri ile yapilan bu ¢alismada; deneklerden taleplerini dogrudan belirtmeleri
yerine x miktar1 kabul edip, etmeyecekleri seklinde sorular sorulmus ve cevaplarin
evet/hayir seklinde olmasi istenmistir. Deneyin sonuglarma gore, ortalama minimum
kabul edilebilir teklif 2$ ile 2.59$ arasinda olmustur. Ikinci deneylerini ise Cornell
Universitesi'nin 161 psikoloji 6grencisi ile yapmiglardir. Iki asamadan olusan deneyin
ilk boliimiinde, teklif verecek olanlara sadece iki tahsis segenegi verilerek, ya 20$m
18%'1n1 kendilerine saklamalar1 ya da yarisini kars: tarafa gondermeleri istenmistir.
Kars: tarafin cevap hakki olmayan bu deneyde, deneklerin %76’s1 comert bir sekilde

davranarak 20$'1 esit bir sekilde paylastirmayi tercih etmislerdir. Arastirmanin ikinci

' Werner Giith, Rolf Schmittberger, Bernd Schwarze, “An Experimental Analysis of Ultimatum Bargairing”, Journal of
Economic Behavior and Organization, Vol.3, No.4, (December 1982), s.367-388.

12 Richard H. Thaler, “Anomalies: The Ultimatum Games”, Journal of Economic Perspectives, Vol.2, No.4, (Autumn
1988), 5.197.

8

Uluslararast Finansal Ekonomi ve Bankacilik Uygulamalari Dergisi Cilt:4 Say1:2 Y11:2023, 1-14



Ercan Serdar TOKSOY, Murat TURGUT

asamasinda ise ayni1 grenciler ile ikili gruplar olusturulmustur. Ogrencilerden birine
18% ve digerine 10$ verilmistir. Iki secenekten birini segmeleri istenmistir: Ya kendileri
icin 6% almalar1 kars: tarafa da 6% vermeleri ya da kendileri i¢in 5% almalar1 ve karsi
tarafa 5% vermeleri. Calismanin sonuglarina gore; 6grencilerin %76’s1 6diiliin daha az
olmasina ragmen, ikinci secenegi secerek 10$'1 esit olarak paylasmay tercih etmistir.
Boylelikle 6grencilerin, deneyde aggozlii biri gibi goriinmektense, irrasyonel davranip
1$’dan vazgecerek, adil biri olarak goriilmeyi tercih ettikleri sonucu ¢ikmaistir. 3

Kravitz ve Gunto, 198 psikoloji boliimii 6grencisi ile yaptiklar1 calismalarinin
sonuglarini, alicilarin diisiik pozitif miktardaki teklifleri reddetmelerinin sebebini
kendilerine yapilan haksizlik olarak gormeleri ve teklif verenin de adil olmaktan ¢ok
reddedilme korkusuyla davrandiklar: seklinde degerlendirmislerdir. Calismalarinin
sonuglarina gore, %20-%40 arasindaki tekliflerin uygun olacagini soylemektedirler. **

Calismada iiltimatom oyunlarinda bir diger degisken de paylasilan meblagin
buyukligii olmustur. Boylelikle; paylasilan meblagin arttirlmasiyla oyuncu
davranmiglarinin degisip, degismeyecegi arastirilmaya c¢alisiimistir. Hoffman ve
arkadaslar1 tarafindan yapilan deneyde tipik olarak 10$ olarak secilen meblagin, 100$
oldugunda 6grencilerin davranislarinin ne olacag: arastirilmistir. Deneyde, 50 ift igin
100$ {tizerinden oynanan oyun ile onceki 10% icin 45 ciftle oynanan oyun
karsilagtinnlmistir. Deney sonuclarinda istatistiki olarak anlamli bir farklilik
gozlenmemistir. Deneklerin meblag artirildiginda dahi tutarin yarisini teklif etmeye
devam ettikleri goriilmiistiir. **

Middlebury Universitesi 6grencileri ve Kansas City Kansas Toplulugu Universitesi
(KCKCC) ogrencileri ile Kansas City dagitim merkezinde calisan isgiler arasinda
iltimatom ve diktator oyunu oynanmistir. Calismanin sonuglarina gore; ¢alisanlarin,

her iki tiniversite 6grencilerine gore, daha comert olduklar1 ve 6grencilerin ortalama

13 Daniel Kahneman, Jack Knetsch ve Richard Thaler,“Fairness and The Assumptions of Economics”, The Journal of
Business, Vol.59, No.4, (October 1986), 5.285-300.

14 David A. Kravitz ve Samuel Gunto, “Decisions and Perceptions of Recipients in Ultimatum Bargaining Games”, The
Journal of Socio-Economics, Vol.21, No.1, (Spring 1992), s.65-84.

15 Elizabeth Hoffman, Kevin A. McCabe ve Vernon L. Smith, “On Expectations and The Monetary Stakes in Ultimatum
Games”, International Journal of Game Theory, Vol. 25, No. 3 (September 1996), s.289-301.
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olarak Diktatér oyununda, Ultimatom oyununa gore teklifleri diisiirdiikleri
goriiliirken; iscilerin tekliflerinde dnemli bir diislis olmadig goriilmiistiir. Arastirma
bulgulariyla; is yeri, sosyal ¢erceveye atifta bulunan bir etki olarak degerlendirilmis
ve boylelikle oyun davranislariin dis gecerliligi arastirilmaya ¢alisilmigtir. *

4. DAVRANISSAL IKTISATTA RASYONALITE

Sosyal bilimlerin vazifesi insan davraniglarini ve buna bagh olarak ortaya
cikabilecek olan sonuglari incelemektir. Tktisat da sosyal bir bilim dali oldugu igin
ozellikle tiretim, tiiketim davraniglarmin onemi sebebiyle geleneksel yaklasimin 6ne
sirdiigli insan1 zamandan, mekandan, cografi ve kiiltiirel etkiden bagimsiz, tam
bilgiye sahip, maksimum fayda ve getiri odakli, sadece iiretim ve tasarruf anlayisina
dayali robot gibi rasyonel davranan bir varlik olarak tanimlamaktadir. Bu durum
insanin ontolojik varlig1 ile birey dogasina ve gozlemlenen davranislarina ters
dismektedir.

Iktisat pozitivizmin etkisiyle insan davraniglarim soyutlayip, matematiksel dili
i¢sellestirerek tahmin giictinii artirip daha saglam bir metodolojik zemine oturmaya
gayret gosterirken, psikoloji bilimindeki gelismelere ragmen bu bilimi goz ardi1 etmis
hatta fayda yerine tercih kelimesini ikame ederek bu bilimden tamamen kopmustur.
Ancak Kahneman gibi psikologlarin goz ardi edilen bilissel ve psikolojik durumlara
dair gortis bildirmesi ile iktisadin psikolojik perspektiften yeniden analiz edilebilmesi
miimkiin olabilmistir. Nitekim Kahneman’m “Iktisada Psikolojik Bir Bakis” adli
calismasinda yer alan “Iktisat varsayimlarwyla ilk tamsmam 1970’1 yillarda okudugum bir
makale ile olmustur. Makalenin ikinci veya iiciincii ciimlesinde iktisadi bireyin rasyonel
oldugu, bencil oldugu, zevk wve tercihlerinin degismez oldugu yaziliydi. Bunu ¢ok tuhaf
bulmustum ¢iinkii bir psikolog olarak ben, bunun tek bir kelimesine bile inanmamak yoniinde
egitilmistim” ibaresi de rasyonalite ve rasyonel birey olgusunu yeniden tartismaya

acarak konunun 6nemini vurgulamaktadir. 1

16 Jeffrey P. Carpenter, Stephan Burks, Eric Verhoogen, “Comparing Students to Workers: The Effects of Social Framing on
Behavior in Distribution Games”, Experimental Economics, Vol.10, (October 2004), s.261-289.
17 Kahneman D. (2003). “A Psychological Perspective on Economics”. American Economic Review, 93(2), 162-168.
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Iktisat insanlarin sadece rasyonel olduklarimi hatta rasyonel olunamayan
durumlarda da tekrar rasyonalize edilerek revize edildigini kabul ederken, psikoloji
bilimi insana dair kesin bir varsayimin olamayacagini, se¢im aninda stirecin dnemli
oldugunu soylerken, iktisadin temel meselesi olan tercih veya segim problemi
siiphesiz hem iktisadin hem de psikolojinin ortak ¢alismasini zorunlu kilmaktadir.
Psikoloji biliminde iktisattaki gibi bireyin tektiplestirilme ¢abasinin aksine gesitlilik
hakimdir. Hatta psikoloji bilimine gore rasyonel olunmayan durumlarin rasyonalize
edilerek uygun hale getirilme ¢abasi farkliliktan kaynaklanan zenginliklerin de agiga
¢ikmasina engel olmaktadir. '

Geleneksel iktisat ile davramigsal iktisadin birbirinden ayristig1 en 6nemli husus, ele
aldiklar1 insan modelinin farkli olmasindan kaynaklanmaktadir. Geleneksel iktisat
teorilerindeki iktisadi insanin temel 6zellikleri su sekilde tanimlanmaktadir:

e Insanlar bencildir ve kendi cikarlarin her seyden {iistiin tutarlar,

e Insanlar her durumda maksimum fayday1 elde etmeye calisirlar,

e Dolayisiyla insanlar rasyoneldir (akilcidir). Ciinkii her zaman ellerindeki

kaynaklari en iyi sekilde kullanarak kisisel ¢ikarlarini maksimize ederler.'

Iktisat teorilerindeki karar vericilerin, belirtmis oldugumuz ozelliklere sahip
olmasiin dayanagi homo economicus kavramidir. Davranigsal iktisat modellerindeki
karar alicillar rasyonaliteden ziyade duygulariyla hareket eden insanlardir. Yani
davranissal iktisat teorilerindeki bireyler hata yapamaya daha yatkin, yanlis kararlara
yonelebilme egilimine sahiptirler. Clinkii davranissal iktisada gore; bireyler hatalara
acgiktir ve duygulari ile hareket ettiklerinden dolay1 bencil davranislar sergilemezler.

Geleneksel iktisatta; kendine maksimum fayday1 saglayan segeneklere yonelen
bireyin bu hareketi rasyonel bir davranis olarak tanimlanir ve homo economicus tam
rasyoneldir. Bireyin bu sekilde, tiim alternatiflere hakim durumda tam bilgiyle

maksimum fayday1 saglayacak optimal kararlar alabilmek miimkiin olacaktir.

'8 Ruben E. E. (2017). “Iktisadin Unuttugu Insan” (3. Basim). Istanbul: Baglam Yayncilik )
19 Ruben, E. ve Dumludag, D. (2015). “Iktisat ve Psikoloji”, Der. Devrim Dumludag vd., i¢inde Iktisatta Davramgsal
Yaklagimlar, Istanbul: Imge Kitabevi.
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Kusursuz rasyonalite olarak da anilan tam rasyonalite; “tiim alternatifler arasindan en
¢ok fayda saglayacak olani segme” yani bireylerin yapmis olduklari tercihler neticesinde
neyi kazanip, neyi kaybedeceklerini ortaya koymalar1 anlamina gelmektedir. Fakat
hayatta insanlar konu simirlamasi olmaksizin karar alirken zihinsel, sosyal ve
duygusal durumlarimmi dikkate alarak karar vermektedirler. Bu agidan
degerlendirildiginde davranigsal iktisadin rasyonaliteden uzaklasan bireyler icin
Herbert A. Simon tarafindan ortaya atilan davranissal iktisadin dogmasina neden olan
ve tam rasyonalite kavramina kars1 sinirli rasyonalite kavrami iizerinde durdugunu
ifade edebiliriz.

5. SONUC

Bugiine kadar ortaya atilan iktisat teorilerinin hemen hemen tamaminda
rasyonalite kavrami temel varsayim olarak belirlenmis ve buna bagli olarak
bireylerin iktisadi kararlarinin anlagilmasinda 6nemli bir rol oynamistir. Ancak
zaman igerisinde degisen ve gelisen sartlar bireyin rasyonel yaklasimini
aciklamada yetersiz kalmistir. Cilinkii insan sadece akli ile degil zaman zaman
duygulariyla da karar verebilen ve almis oldugu bazi kararlar1 ussal degiskenlerle
aciklayamayacak bir varliktir. Bu durum davranigsal iktisadin giindeme gelmesini
saglarken ayn1 zamanda bir takim psikolojik faktorlerinde karar alma siirecine
dahil edilmesini zorunlu kilmistir.

Davranigsal Tktisat rasyonalite kavraminin daha genis bir perspektif icerisinde ele
alinmasi gerektigini ortaya koymus, belirsizlik ve siirli rasyonalite gibi kavramlar: da
dikkate alarak rasyonel insan varsayimina ters diisebilecek bir takim durumlari da
kullanmis oldugu gesitli yontemlerle ortaya koymustur.

Iktisat biliminin statik olmayan dinamik yapisinin devam ettirilebilmesi ve
gelecege 151k tutabilmesi igin iktisadin alt disiplinlerinin ana akim iktisat bilimine daha
fazla katki saglayacak nitelikte bulgulara ulasip bu bulgular1 besleyici yontemlerle

destekleyip iktisadi olaylarin anlasilmasi, varsa mevcut sorunlarin tespit edilmesi ve
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yapilan tespitler neticesinde ortaya konacak olan tedbirlerin alinmas: seklinde hareket
edilmesi daha isabetli sonuglarin ortaya ¢ikmasini saglayacaktir.
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