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Ozet

Tirkiye’de odun digi orman uriinleri ydnetim ve isletmeciliginde, odun disi bitkisel Griinler 6nemli bir
yer tutmaktadir. Turkiye’ de planh olarak Uretime konu olan odun digi bitkisel orman Urinleri
icerisinde onemli bir yere sahip olan ve Orman Genel MudurlGgi’'nin odun disi bitkisel Grinler
bakimindan en ¢ok gelir elde ettigi dnemli tiirlerden biri de, fistik gamidir. Bu galisma ile; gam fistiginin
Uretiminden nihai tiketiciye ulasmasina degin gegen siiregte olusan dagitim kanal tiirlerini ortaya
koymak, dagitim kanali Gyelerinin her birinin elde ettigi gelirleri belirlemek amaglanmigtir. Bu amaca
ulagmak igin dagitim kanalinda yer alan Uyeler ile derinlemesine gorismeler gergeklestirilmistir.
Yapilan goriismeler sonucu elde edilen veriler neticesinde; devlet ormanlarindan toplanan gam fistig
ticaretinden elde edilen toplam gelirden perakendecilerin % 48, kooperatifin %31, orman koylUsiiniin
% 20 oraninda pay aldigi belirlenirken, Kozak Orman isletme Sefliginin ise %1 oraninda pay aldigi tespit
edilmistir. Bununla beraber, sahsa ait arazilerden toplanan ¢am fistiginin ticaretinden elde edilen
toplam gelirden perakendecilerin % 49, kooperatifin %31 ve orman koylislniin % 20 oraninda pay
aldigi belirlenmistir.

Abstract

Non-wood plant products play an important role in non-wood forest products management in Turke
Pine nut which has a significant share in the Turkish non-timber plant products market has bee
produced in a planned way in Turkey. Besides, stone pine is one of the most income-generating specie
among the plant products to the General Directorate of Forestry. The aims of this study are t
determine; (1) distribution channel types emerging from the beginning of the production to the fin:
consumer, (2) income of the each of the distribution channel members and (3) the share of the chann
members in the distribution channel. In order to achieve this goal, depth interviews were conducte
with the members of the distribution channel. As a result of the data of these interviews; it w:
determined that the retailers had a share of 48%, the cooperative 31% and the forest villagers had
share of 20% from the total income generated from pine nut trade collected from state forest, whil
the Kozak State Forest Management had only a share of 1%. In addition, it was determined that th
retailers had a share of 49%, a cooperative 31% and the forest villagers had a share of 20% from th
total income generated from pine nut trade collected from private land.

GIRIS GrGnleri  kaltirel ve rekreasyonel amaglar igin

kullanilmakla birlikte; kiltiirel muhafaza, biyolojik
Glnimizde orman  kaynaklarinin  yonetim  ve cesitliligi saglama ve kirsal ekonomiyi kalkindirma gibi
isletmeciliginde, odun hammaddesi (retiminin yani sira, cesitli firsatlar da sunmaktadir. Bununla birlikte,

odun disi orman {riini (ODOU)’ nden faydalanma da 6n
plana ¢ikmaktadir. ODOU, orman ici ve agcikliklarinda
yetisen bitkisel ve hayvansal Urlnleri icermekle birlikte
orman  kaynagindan elde edilen eglen-dinlen
(rekreasyon), hayvan otlatma, karbon tutma, oksijen
Uretme, gen kaynagl saglama, topragl koruma gibi
faydalanmalari da kapsamaktadir (Ozugurlu ve Diizgiin
2000). ODOU’ler genel olarak odun disi bitkisel driinler,
hayvansal Urlinler ve ormanlardan hizmetler olarak dg

baslk altinda toplanabilmektedir. Odun disi orman
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ODOU’lerin iretiminde en énemli kesim olan orman
koylileri bu Urinleri toplamakta ve gecimlerini olusturan
yerel ticaret icin onlardan faydalanmaktadir (Kar ve
Jacobson 2012). Kirsal kesimde yasayan ¢ogu insanin
refah seviyelerine dnemli katkilarda bulunan ODOU’lerin,
bircok Glkenin kirsal kalkinmasini destekleyecek gticlii bir
potansiyele sahip oldugu da duslinlilmektedir (Croitoru
2007). Dolayisiyla, etkin ve verimli bir ODOU isletmeciligi
hem orman kirsal  kesimde

koylisli  acisindan
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isletiliemeyen emegin isletilmesi gibi bircok faydalar
saglayacak hem de buna bagli olarak orman kaynaginin
genisletilmesi, gelistiriimesi ve isletilmesi faaliyetlerine
onemli katkilar saglayacaktir (Tlrker ve ark. 2001, Turker
ve ark. 2002).

Turkiye ormanlarinin zengin bir bitki cesitliligi kaynagina
sahip oldugu ve ODOU iretimi agisindan biyik bir
potansiyelinin bulundugu bilinmektedir. Bununla birlikte,
Ulkemiz ormanlarinin biyik bir kisminin yénetim ve
isletmeciliginden  sorumlu olan Orman  Genel
Mudirliginin (OGM) biinyesinde, 2011 yilinda Odun
Dist  Uriin  ve Hizmetler Dairesi Baskanhginin
kurulmasindan hareketle, son yillarda ODOU iiretimine de
onem verildigi gorilmektedir. ODOU ydnetim ve
isletmeciligi politikalarinda ise, agirlikli olarak Odun Disl
Bitkisel Uriinler (ODBU) 6n plana ¢ikmaktadir. 2012-2017
yilllarini kapsayan odun disi orman drinleri {retim
cetvelleri incelendiginde, Uretim miktari ve gelir
acisindan; fistik cami, defne, kekik ve adacayi tirlerinin
onde geldigi gortilmektedir. Bununla birlikte tohumundan
elde edilen ig fistik ile dlinya pazarinda da ragbet goren
fistik cami bu verilere gore degerlendirildiginde; 2012 ile
2015 yillari arasinda OGM’ nin ODBU bakimindan en ¢ok
gelir elde ettigi tur olurken, 2016 yilinda 3. sirada, 2017
yilinda ise 6. sirada yer aldig1 belirlenmistir. Fistik cami
kozalaginin 2012-2017 yillarina ait Gretim miktari (kg) ve
OGM’nin elde ettigi gelir miktari (TL) Sekil 1'de
gorilmektedir (OGM 2012, OGM 2013, OGM 2014, OGM

2015, OGM 2016, OGM 2017).

Fistik Cami Kozalagi
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Sekil 1. 2012-2017 yillari arasinda OGM’ye ait fistik ¢cami kozalagi
Uretim ve gelir miktari
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Fistik camindan elde edilen gelir, orman koylilerinin ev
ekonomilerinde de énemli bir yer tutmakta ve genellikle
ana gelirlerini olusturmaktadir. Fakat orman koylileri
gelir seviyesi dlsuk topluluklar olmakla birlikte, elinde
bulundurdugu Urinleri degerlendirerek (reticilerin
pazardaki konumunu glgclendirmek gerekmektedir
(Ozdemir ve ark. 2011). Bu noktada; mevcut ve potansiyel
tiketicilerin ihtiyag ve isteklerine uygun mal ve
hizmetlerin Gretilmesi, mallarin, hizmetlerin ve fikirlerin
gelistirilmesi,  fiyatlandirmasi,  tutundurulmasi  ve
dagitilmasi gibi konularin, diger bir deyisle pazarlamanin
Onemi ortaya ¢ikmaktadir.

Bununla birlikte, ekonominin biyimesi ve rekabetin
artmasiyla birlikte tiliketicilerin nerede, ne zaman, ne
kadar ve hangi sekilde mal ve hizmetlere ulasacag
sorulari 6n plana ¢ikmistir. Tlketicilere iliskin bu sorularin
cevaplanmasinda dagitim kanallari 6nemli bir isleve
sahiptir. Dagitim kanali, bir mal ve hizmeti ve bunun
miilkiyetini Gretimden tiketime ulastirma cabasi saglayan
kurumlar dizisi olarak tanimlanmaktadir. Bir baska tanima
gore ise, dagitim kanal; Grinlerin Uretici, araci, tiketici
arasinda milkiyetinin el degistirdigi ve fiziksel hareketinin
gerceklestigi faaliyetlerin olusturdugu yapi olarak da
tanimlanmaktadir (Yikselen, 2013). Ureticiler, {riin ve
hizmetlerini ilgili tiiketicilere ulastirirken dogrudan ya da
dolayh pazarlama yéntemlerini ya da dagitim kanallarinin
herhangi birini kullanmaktadir (Diden 2012, Kogak 2015).

Yapilan bu calisma ile cam fistiginin lreticiden tiiketiciye
dogru hareketinde izledigi yolu yani olusan dagitim
kanallarini belirlemek, dagitim kanali Uyelerinin her
birinin elde ettigi gelirleri ve gelirlerin kanal Uyeleri
arasinda hangi oranlarda dagildigini tespit etmek
amaclanmistir.

MALZEME VE YONTEM

izmir Orman Bolge Mudurliigiiniin, fistik caminin en ¢ok
Uretildigi ilk 5 Orman Bdlge Mudurligl arasinda yer
almasi ve ayni yillar itibari ile izmir Orman Bélge
Mudirligi’'nde yer alan isletme mudurliklerinin fistik
cami Uretim miktarlar incelendiginde, Bergama isletme
Mudurligiunun ilk 3’te yer almasi ve fistik gaminin en
genis yayilisini Kozak havzasinda yapiyor olmasindan
dolayr (OGM 2014, OGM 2015, OGM 2016), arastirma
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alani olarak secilmistir. Nitekim, Tlrkiye'de fistik ¢ami,
Kozak yoresinde genis yayilis gostermekte ve ekonomik
yonden blylk 6nem tasimaktadir (Eligin 1981). Kozak
havzasi; Yukaribey, Karaveliler, Kiranli, Camavlu, Ginesli,
Yukaricuma, Terzihaliller, Gobeller, Hisarkdy, Ayvatlar,
Asagicuma, Hacthamzalar, Demircidere, Asagibey, Kaplan
ve Okcular mahallesi olmak {zere, 16 mahalleden
olusmaktadir. 2018 vyilina ait verilere gore, Kozak

havzasinin toplam nifusu 6.141 kisidir (URL-1). Ayrica
Kozak, Bergama ilgesine 25 km uzaklkta olup, deniz
seviyesinden 500-700 m'ye kadar yilikselmektedir.
Akdeniz iklimine sahip olan Kozak havzasinin ormanlik
kisimlarinda karagam (Pinus nigra), kizilgam (Pinus brutia)
ve Ust kisimlarda 6zellikle fistik cami (Pinus pinea) hakim
durumdadir (Cetin 2003).
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Sekil 2. Kozak Havzasina Ait Harita (Kaynak: Kilici ve ark. 2011; URL-2)

2017 yilinda Kozak havzasinda fistik cami yetistiriciligi ve
cam fistigl Uretimi ya da ticareti yapan kisilerle yiz yize
gorismeler yapilmis ve ¢am fistiginin Ureticiden nihai
tuketiciye ulasmasi slrecinde olusan dagitim kanallar
belirlenmistir. Belirlenen dagitim kanali Gyeleri ile yiz
ylze gortismeler yapilarak; Grinleri nereden topladiklari,
kimden ve hangi fiyatla satin aldiklari, Grindn hangi
islemlere tabi tutuldugu, bu islemler sonucunda elde
edilen Grinin yeni miktari ve sonrasinda kimlere, hangi
fiyatla sattiklari sorularinin cevaplari aranmistir. Bununla
birlikte, 6rneklem bulyikliglinin hesaplanmasina iliskin
yapilan c¢alismalar incelendiginde, nitel c¢alismalarda
orneklem seg¢iminde sayidan ziyade arastirmanin odagi,
veri miktari ve kuramsal 6rneklemenin 6nemli oldugunu,
bu unsurlara ve arastirmanin konusuna gore bir kisiyle
bile nitel ¢alisma yapilabileceginin, bazen bir kisiyle
yapilan bir arastirmanin verilerinin, bir baska arastirmada
20 bireyden toplanan verilerden ¢ok daha fazla
olabileceginin belirtildigi gorilmektedir (Yildirm ve
Simsek 2013, Baskale 2016, Baltaci 2018).Yukaridaki
saptamalara bagli olarak, yapilan bu ¢alismada cevaplarin
birbirini tekrar ettigi nokta, yeterli 6rneklem biyukligine
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ulasilan nokta olarak degerlendirilmis ve ihaleyi alan
kooperatif baskani, baskan yardimcilari, Bergama Orman
isletme Midiri, Kozak Orman isletme Sefi ve Kozak
havzasinda yer alan 16 mahalleden ¢cam fistigi Giretimi ya
da ticareti yapan kisiler arasindan rastgele secilen ikiser
kisi olmak lizere, toplamda 37 kisi ile yliz ylize gériismeler
yaptimistir. Bununla beraber, Bergama Devlet Orman
isletme Mudiirligi, Kozak Orman isletme Sefligine ait
Uretim ve gelir-gider cetvellerinden de bu c¢alisma igin
yararlanilmistir. Tim bu veriler neticesinde, her bir kanal
Uyesinin elde ettigi gelir miktari belirlenmis ve elde
ettikleri gelir miktarlari toplanarak toplam gelir
hesaplanmistir. Ayrica, her bir kanal tyesinin hesaplanan
bu toplam gelir icerisindeki paylari, iki veya daha ¢ok
sayinin oransal bliytkligini ifade etmek icin kullanilan
ylizde ¢o6zimlemesi (Zeisel 1982) vyardimi ile
belirlenmistir.

BULGULAR VE TARTISMA

Yapilan gorismeler neticesinde, ¢am fistig1 Uretiminin
hem dogal olarak yetisen ve miilkiyeti devlete ait olan
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orman arazilerinden hem de yoére halkinin kendine ait
tapulu arazilerinden yapildigi ve bu nedenden o6tiiri
dagitim kanalinin  ¢ogunlukla iki sekilde olustugu
gorilmastir. Olusan bu dagitim kanallarinda ise genellikle
kooperatifler aracihgiyla perakendecilere ulasildig
belirlenmistir.

Devlet Ormanlarindan Toplanan Cam Fistig1 Ticaretinde
Olusan Dagitim Kanalina iliskin Bulgular ve Tartisma

Kozak havzasinda bulunan devlet ormanlarindan tretime
konu edilen fistik caminin ticaretinde olusan dagitim
kanali irdelendiginde, dagitim kanalinin, Kozak Orman
isletme Sefligi, orman koylusi, Tarimsal Kalkinma
Kooperatifi ve perakendeci olmak Uzere 4 kanal
Uyesinden olustugu belirlenmistir (Sekil 3).

Kozak Orman Orman ) .
Isletme Sefligi . Koyliist ‘ Kooperatif . Perakendeci

Sekil 3. Kozak havzasindaki devlet ormanlarindan toplanan ¢am fistigi
ticaretinde olusan dagitim kanali

Kozak Orman isletme Sefligine ait iiretim cetvellerinden
elde edilen verilere gore, 2017 yilinda fistikk cami kozalagi
Uretimi 6778 kg olarak gerceklesmistir. Bergama Orman
isletme Mudurligii, Kozak Orman isletme Sefligi sinirlari
icerisinde yer alan bu bdlgedeki fistik cami kozalagi ihale
ile satilmaktadir. Fistik cami kozalagi 0.25%/kg dir. Orman
Kanunun 40. maddesi geregince orman koylisine
toplatilmaktadir.  Koyliiler sadece toplama islemi
yapmayip bu kozalaklari glineste kurutarak fistik ¢ami
tohumunu (kiiner) elde etmektedir. ihaleyi alan
kooperatifin fistik gami tohumu igin 2017 yilinda kg basina
27.6%& odedigi belirlenmistir. Bu noktada, hem orman
kanunundan gelen mecburiyet hem de pazarlamanin
gerceklesebilmesiicin kozalaklarin toplanip, yariislenerek
kooperatife aktarilmasi, orman koylllerinin ¢am fistigi
ticaretinde olusan pazarlama dagitim kanalinin bir Gyesi
olarak degerlendirilecegini gdstermektedir. ihaleyi alan
kooperatif satin aldigi fistik ¢ami tohumlarini kirma,
firnlama islemlerine tabi tutarak i¢ fistik haline
getirmekte ve daha sonra paketleme islemi de yaparak i¢
fistigt 2017 yilinda kg basina 140%’ye perakendeciye
satmaktadir.

Dagitim kanalinin  son Uyesi olan
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perakendeciise, almis oldugu bu Grini nihai tiketiciye ve
ya ihracat¢l firmaya 2017 yilinda kg basina 220%’ye
satmaktadir (Sekil 4). Bu ¢calismada kanal lyelerinin elde
ettigi gelir miktari hesaplanirken her bir kanal tyesinin
ayni maliyetlere ve vergilere katlandigi kabul edilmistir.

'

0,25t 7.6k |40, el

Sekil 4. Kozak havzasindaki devlet ormanlarindan toplanan ¢am fistig

ticaretinde yer alan kanal Gyelerinin kg basina elde ettigi gelir
miktarlari

Diger taraftan, kanal Uyelerinin ¢am fistig Gretiminden
elde ettigi toplam gelir miktarlari incelendiginde, Kozak
Orman isletme Sefliginin 2017 yili icin 6778 kg fistik cami
kozalag: Uretimini gerceklestirdigi belirlenmistir. Uretim
miktari kilogrami basina 0.25% olan tarife bedeli ile
carpilarak Kozak Orman isletme Sefliginin 2017 yili igin
fisttk cami Uretiminden 1695% gelir elde ettigi tespit
edilmistir.

Orman koylileri 100 kg fistik cami kozalagindan ortalama
20 kg kiner (fisttk ¢ami tohumu) elde ettiklerini
belirtmislerdir ve bu rakam literatiir ile de benzerlik
gostermektedir (Topguoglu 1966, OGM 1987, Safak ve
Okan 2004, Eker ve Laz 2018). Orman koylilerinin 6778 kg
topladiklari fistik ¢ami kozalagindan 1356 kg kiner,
kiinerlerden kg basina 27.6& olmak (izere toplamda
37426% elde ettigi belirlenmistir.

Kooperatif yoneticileriise 100 kg kiinerden yaklasik olarak
30 kg i¢ fistik elde ettiklerini belirtmektedir. ihaleyi alan
kooperatif, orman koylUsinden satin aldigi 1356 kg
kiinerden 407 kg ic fistik elde etmekte ve elde ettigi ig
fistigi perakendeciye kg basina 140%’ye satmaktadir.
Kooperatifin Urettigi i¢ fistik miktari ile i¢ fistik satis fiyat
carpildiginda, ihaleyi alan kooperatifin toplam gelirinin
56980% oldugu tespit edilmistir.

Kooperatiften 407 kg i¢ fistik satin alan perakendeci ise bu
ic fistig1 nihai tiiketiciye 220%/kg’a satmaktadir. i¢ fistik
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miktari ile satis fiyati carpilarak perakendecinin 89540%
toplam gelir elde ettigi belirlenmistir. Bununla beraber,
kanal Uyelerinin her birinin elde ettigi gelir miktarlari
toplanarak toplam gelir elde edilmis ve her bir kanal
Gyesinin elde ettigi gelir miktarinin toplam gelir icindeki
pay! hesaplanmistir.

Yiizde ¢6zlimlemesi yardimi ile elde edilen verilere gore,
Kozak Orman isletme Sefliginin %0.9, orman koyliisi
%20.16, Kozak Bucagl Tarimsal Kalkinma Kooperatifinin
%30.70 ve perakendecinin ise %48.23 oraninda pay aldigi
tespit edilmistir (Sekil 5).

m Kozak Orman isletme Sefligi m Orman Koyliisi

m Perakendeci

m Kooperatif

Sekil 5. Kozak havzasindaki devlet ormanlarindan toplanan ¢am fistigi
gelirlerinin dagitim kanali Gyelerine dagihmi

Elde edilen bulgular neticesinde, Kozak havzasindaki
devlet ormanlarindan dretimi yapilan ¢am fistiginin
ticaretinden elde edilen gelirden en az payi Kozak Orman
isletme Sefliginin aldigi gériilmektedir. Kaynak sahibi olan
Kozak Orman isletme Sefliginin %1 orani gibi ciizi bir pay
almasi, fistik cami satisinda giincel degerleri yansitmayan
ve merkezden gelen tarife bedellerinin kullanilmasinin bir
sonucu olarak degerlendirilebilir. Saritas ve Tirker
tarafindan yapilan bir ¢alismada Vaccinum sp. (Ayi
yastigi),
woronowii (Karadeniz kardeleni) ve Cyclamen sp.

GzUma),Arumitalicum (Yilan Galanthus

(Stklamen) tiirlerinin dagitim kanalini incelenmis ve kanal
Uyeleri arasinda en az pay! yine ilgili Devlet Orman

isletmesinin (DOI) aldig gérilmistir (Saritas ve Tirker,
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2018). Benzer sekilde, yapilan bir diger calismada, ODOU
ticaretinden elde edilen toplam gelirden; OGM’nin %3,
orman koylilerinin %30, araci ve ihracatcilarin ise %67
oraninda pay aldigi tahmin edilmistir (Kizmaz 2001). Fistik
cami gibi ODBU'’lerin iretimi ve ticaretinde disiik tarife
bedellerinin kullaniimasi, dagitim kanal {yeleri arasinda
elde edilen gelirler bakimindan DOi’ye diisen payin
olduk¢a az olmasina neden olmaktadir (Turker ve ark.
2018). Bununla birlikte, en az pay! alan diger kanal
Gyesinin orman koylisi olurken; cam fistigindan elde
edilen gelirden en fazla pay alan kanal liyesi perakendeci,
ihaleyi alan kooperatif ise ikinci derecede en fazla paya
sahip olan bir diger kanal Uyesi olmustur.

Sahsa Ait Arazilerden Toplanan Cam Fistigi Ticaretinde
Olusan Dagitim Kanalina iliskin Bulgular ve Tartisma

Kozak havzasindaki sahsa ait arazilerden toplanan ¢am
fistiginin ticaretinde olusan dagitim kanali ve kanal
Gyelerinin aldiklari paylar irdelendiginde ise; dagitim
kanalinin, orman koylisli, kooperatif ve perakendeci
olmak Gzere 3 kanal Uyesinden olustugu belirlenmistir
(Sekil 6). Bu noktada, kooperatifleri temsil etmesiigin yine
ihaleyi alan kooperatif segilmistir.

Orman

Koviish  |mmp | Kooperatif | mup | Perakendec

Sekil 6. Kozak havzasindaki sahsa ait arazilerden toplanan ¢am
fistiginin ticaretinde olusan dagitim kanali

Konu ile benzer calismalar incelendiginde, ODOU’lerin
Uretici/toplayicilar, toptanci/aracilar ve kooperatifler,
perakendeci aracihg ile tiketicilere ve ya ihracatgilara
ulastigi gorilmektedir (Safak ve Okan 2004, Yaman ve
Akyildiz 2008, Acgikgdéz Altunel 2011, GoOksu ve
Adanacioglu 2018). Bu kapsamda calisma alanindaki
dagitim kanallarinin yapisi diger ¢alismalardaki yapilar ile
benzerlik gosterdigi  soylenebilir. Bununla birlikte,
Hindistan’da tibbi bitki sektorl Gzerine yapilan bir
calismada, toplayicilar, kiiciik tliccarlar, 6zel acenteler,
toptancilar ve son olarak tiiketiciler olmak tizere dagitim
kanalinda 5 ana aktor bulundugu belirtilmistir (Holley ve
Cherla 1998). Hindistan’da tibbi bitki pazarina yonelik
yapilan bir diger calismada ise, Uretici, tliccar, merkezi
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toptancilar ve bolgesel toptancilar olmak Uzere 4
aktérden bahsedilmektedir (Olsen ve Helles 2009).

Sahsa ait alanlarindan fisttk ¢ami kozalagl toplayan

Ureticilerin, kozalaklardan elde ettikleri  kineri
kooperatife kg basina 27.6¢’'ye sattigi belirlenmistir.
Tarimsal Kalkinma Kooperatifi satin aldigi fistik ¢ami
tohumlarini i¢ fistik haline getirerek kg basina 140%’ye
perakendeciye satmaktadir. Dagitim kanalinin son Uyesi
olan perakendeci ise, almis oldugu bu GrlGni nihai
tiketiciye kg basina 220%'ye satmaktadir (Sekil 7).
Boylelikle, sahsa ait Ozel arazilerde yapilan Uretim ile
devlet ormanlarindan yapilan Gretimde olusan her iki
pazarlama dagitim kanalinda, kanal Uyelerin birbirine kg
basina 0Odedigi fiyatlar arasinda fark olmadig

gorilmektedir.

9

27,6k 1401 2201
Sekil 7. Sahsa ait alanlardan toplanan ¢am fistigi ticaretinde yer alan

kanal tyelerinin kg basina elde ettigi gelir miktarlari

Calismada, kooperatifin 2017 yili igerisinde orman
koyliilerinden 266 ton kiiner satin aldigi ve 80 ton ig fistik
satisl yaptigl belirlenmistir. Bu durumda, orman koylusi
kg basina 27.6%’ye sattigi kiinerden 7360000% toplam
gelir elde etmistir.

Kooperatifin elde ettigi toplam gelirin ise perakendeciye
sattig ic fistik miktari ile satis fiyati ¢arpilarak 11200000
oldugu belirlenmistir.

Perakendecinin ise satin aldigi i¢ fistig1 nihai tiketiciye
220%’'ye sattigindan hareketle, 17600000% toplam gelir
elde ettigi tespit edilmistir.

Bununla birlikte, dagitim kanalinda yer alan her bir kanal
Gyesinin bu lretimden aldigi pay irdelendiginde; orman
%20.35, %30.97 ve
perakendecinin ise % 48.68 oraninda pay aldig tespit
edilmistir (Sekil 8).

koylisinin kooperatifin
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m Orman Koylusu m Perakendeci

m Kooperatif

20%

49%
31%

Sekil 8. Sahsa ait arazilerden toplanan ¢am fistigi gelirlerinin dagitim
kanali Giyelerine dagilimi

Elde edilen veriler degerlendirildiginde, sahsa ait
arazilerde yapilan ¢am fistigi ticaretinde dagitim kanal
Uyeleri arasinda en az payi ¢am fistigi Ureticisi olan orman
koylisinin aldigi belirlenmistir. Bununla birlikte, ¢am
fistigl ticaretinden elde edilen gelirden en fazla pay alan
kanal Uyesi perakendeci olurken, kooperatifin ise ikinci
derecede en fazla paya sahip olan bir diger kanal Uyesi
olmustur. Walter ve arkadaslari tarafindan yapilan bir
calismada da yerel niifusun ODOU ticaretinden sagladigi
faydalarin, diger paydaslarin sagladigi faydalara kiyasla
genellikle yetersiz kabul edildigi ifade edilmektedir
(Walter ve ark. 2003). Ayrica, yapilan bir diger ¢alismada,
odun disi orman Urlinlerinden saglanan gelirin Gretim ve
pazarlama slreglerinde yer alan aktorler arasinda adil
paylasiimadigi belirtilmistir (Cakmakli 2019).

SONUC VE ONERILER

GCam fistiginin ticaretinde olusan dagitim kanallar
irdelendiginde, iki farkli dagitim kanalinin olustugu
gorilmektedir. Devlet ormanlarindan Gretimiyapilan gam
fistiginin ticaretinden en az payr Kozak Orman isletme
Sefliginin ve orman koylislnin aldigi belirlenmistir. Bu
durumun nedeni olarak, ¢cam fistigi da dahil olmak lzere
ODBU satisinda giincel degerleri yansitmayan ve
merkezden gelen ¢ok duslk tarife bedellerinin
kullanilmasi gosterilebilir. Sahsa ait 6zel arazilerden
toplanan ¢am fistigi ticaretinden kanal Gyelerinin aldiklari
paylar irdelendiginde ise, en az payl yine orman
koylisinin aldigi tespit edilmistir. Bununla birlikte,
olusan her iki dagitim kanalinda da en fazla payi alan kanal
Uyesinin perakendeci oldugu belirlenmistir. Devlet
ormanlarindan Uretimi yapilan ¢am fistiginin ticaretinde
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olusan pazarlama dagitim kanalinda 4 kanal (yesi
bulunmaktayken, sahsa ait 6zel arazilerden toplanan cam
fistigl ticaretinde olusan pazarlama dagitim kanalinda 3
kanal dyesi bulunmaktadir. Fakat her iki dagitim
kanalindaki Gyelerinin aldiklari paylar irdelendiginde,
Kozak Orman isletme Sefliginin dagitim kanalinda yer
almadigi durumda, diger kanal (Uyelerinin aldiklari
paylarin perakendecinin aldigi paydaki % 1’lik artis disinda
degismedigi gorilmektedir. Bunun nedeni olarak Kozak
Orman isletme Sefliginin cam fistig1 ticaretinden elde
edilen toplam gelirden olduk¢a disiik bir pay almasi
gosterilebilir. Dolayisiyla, hammadde (reticisi olan Kozak
Orman isletme Sefliginin cam fistig ticaretinden aldig
pay! daha kabul edilebilir bir duruma getirebilmek adina;
odun hammaddesinde gercek tarife bedelinin
hesaplanmasi mantigindan hareket edilerek ve c¢cam
fistiginin satis fiyati ve Uretiminde olusan maliyetler
dikkate alinarak fistik ¢ami igin gercek tarife bedeli
hesaplanmalidir. Fakat kanal Gyeleri arasindaki bu gelir
esitsizligin tam olarak ortaya konulabilmesi adina her bir
kanal Gyesinin maliyetlerini, vergileri ve Urettikleri katma
degerleri de hesaba katan bir calismanin yapilmasi
gerekmektedir. Ayrica, DOI’lerin ODBU’lerin ticaretinden
elde edilen gelir igindeki payin artmasinin diger kanal
Uyelerini nasil etkileyecegi de ayr bir arastirma
konusudur.

Bununla birlikte, iilkemizde ODOU alaninda faaliyet
gosteren kooperatif sayisi yok denecek kadar az olmakla
birlikte sadece bazi tarimsal kalkinma kooperatifleri
0oDOU alimi da yapmaktadir. ODOU pazarlama dagitim
kanalinda kooperatiflerin bulunmamasi, bu alanda
toplayici ve Ureticileri, araci ve tliccarlara bagimli duruma
getirmektedir. Bu noktada, ODBU iizerine faaliyet
gosteren kooperatif sayisi arttirilarak, orman koylilerinin
pazar ekonomisi kosullarinda rekabet edecek giice
kavusturulmalidir.
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